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WPROWADZENIA NA RYNEK

TWOJEGO KURSU

ONLINE / PRODUKTU CYFROWEGO




Maﬁy«/ wprowadzenia na rynek Twojego kursu online/ produktu cyfrowego

Hej,

Dzieki tej prostej matrycy wprowadzenie produktu na rynek bedzie dla Ciebie
duzo prostsze!

Wypetnij ponizsze rubryki, odpowiedz na pytania i zastanow sig, na czym
musisz sie skupic, aby z sukcesem wprowadzi¢ Twoj produkt na rynek.

Jest to zaledwie jedna strona, ale dzieki niej zobaczysz wszystkie najwazniejsze
elementy, ktére musisz ztozy¢ w catosc.

Zaczynajmy!
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Jestem mentorka, bizneswoman i trenerka
skutecznej komunikacji online, a takze autorka | @
ksigzki ,Uwierz w swoja marke online i rozwijaj

swoj biznes”, ,Planera Marki Online” i ponad .
30 kursow online, z ktorych skorzystato juz

30 tysiecy osob.

JOANNA
CEPLIN

MOJE POWODY DO DUMY
Ambasadorka Wysokich Obcasow

Jurorka i ambasadorka konkursu dla
przedsiebiorcow “Cyfrowe Rewolucje”
mBanku

Gosc¢ Dzien Dobry TVN, Miasta Kobiet,
portalu Money.pl

MOJE KANALY | “STRATEGIA,

© O 0 &

43 tys. 37 tys. 7 tys. 60 tys. 30 tys. kursantéw
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https://www.instagram.com/joannaceplin_pl/
https://www.facebook.com/joannaceplinbiznes/
https://follow.it/joannaceplin?action=followPub
https://www.youtube.com/channel/UCZfTx72GKfJ6fwOeqODUBDg
https://kursy.joannaceplin.pl/
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TYTUL KURSU:

Obietnica / rezultat: Wydarzenia / aktywnoséci budujace Zacheta / wabik do
Zaangazowanie np. wyzwanie, webinar, zainteresowania sie tematem
bezptatne szkolenig, live (przed uruchomieniem sprzedazy)

np. oferowania wartosci w zamian
Za zapis

Obiekcje, ktore mozesz napotkac. Wypisz wszystkie zastrzezenia = Tresci udostepniane w czasie kampanii.
i obiekcje, ktére moga przeszkodzi¢ klientowi w zakupie Cel: zbudowanie autorytetu, zaufania,
zwiekszenie swiadomosci, zasiegow

Wazne daty. Sekwencja e-maili w czasie kampanii
Start kampanii: (tematy i daty)

Start sprzedazy/promocji:

Kluczowe wydarzenia promujace:

Koniec sprzedazy / promocji:

Bonusy:

Wyrdzniki Twojej oferty.
Nazwa produktu:

Typ:

Dla kogo:

W czym pomaga, jaki problem rozwigzuje:

Konkurencja:
KORZYSCI:
www. joannaceplin.pl
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Wszelkie prawa zastrzezone. J Joanne kursy.joannaceplin.pl



CHCESZ OSZCZEDZIC CZAS
| STWORZYC PRODUIKT, KTORY

Z SUKCESEM SPRZEDASZY
~— O

Skorzystaj z mojego doswiadczenia (ponad 30 kurséw, 30 000 klientéw,
platforma i caty ekosystem produktow) i stworz swoj kurs z radoscia
i bez stresu.

Nie tra¢ czasu i skorzystaj z naszej wakacyjnej promociji:
KURS ONLINE + PODRECZNIK

Dotaczajac do kursu online ,,Jak stworzy¢ i sprzedac¢
kurs online” w tej edycji:

e W 3 miesigce wprowadzisz na rynek swoj kurs online
i zaczniesz zarabiac,

e poznasz skuteczng Sciezke tworzenia kursu online,
wypracowana przeze mnie, dzieki ktorej nie popetnisz
bteddw i nie zmarnujesz czasu ani pieniedzy,

e otrzymasz podrecznik - Skryptokurs (w formie
drukowanej i e-booka), ktory utatwi Ci realizacje
materiatow online.

Kurs w liczbach

8 modutéw 5 bonuséw 37 materiatow wideo 31 PDF-6w 431 minut nagran

JAK STWORZYC | SPRZEDAC
KURS ONLINE

DOLACZ DO KURSU
I stworz w nowym roku swoj kurs online

joannaceplin.pl/jak-stworzyc-i-sprzedac-kurs-online/



https://joannaceplin.pl/jak-stworzyc-i-sprzedac-kurs-online/
https://joannaceplin.pl/jak-stworzyc-i-sprzedac-kurs-online/

