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TWOJ PLAN TRESCI, DZIEKI KTORYM ZAMIENISZ
ODBIORCE W KLIENTA

O MNIE

Od ponad 5 lat wspieram uczestnikow
Akademii Smart Brand w budowaniu
wymarzonych bizneséw i dochodowej
marki online.

Jestem mentorka, bizneswoman i trenerka
skutecznej komunikacji online, a takze
autorka ksigzki ,Uwierz w swojg marke
online i rozwijaj swoj biznes”, ,Planera Marki
Online” i ponad

20 kursow online.

MOJE KANALY

© 0

36 tys. 37 tys. 6 tys.

JOANNA CEPLIN

Hej, nazywam sie Joanna Ceplin
i nie moge sie doczekac, aby nauczyc
Cie strategii, dzieki ktérym zwiekszysz

swoje przychody i spetnisz
swoje marzenia!

MOJE POWODY DO DUMY

ponad 80 tys. przeszkolonych oséb

ponad 30 tys. oséb na platformie
kursy.joannaceplin.pl, ktérg utworzytam

ponad 1000 uczestnikow Akademii
Smart Brand

ponad 25 miliondw wygenerowanych
przychoddw swoich i uczestnikow
Akademii

‘ < joannaceplin_pl ja)

H ® > )

\
CZY WIESZ JAK

! Wprozv¢ cvkL 7;7 2000 wb!
) EKSPERTA?

60 tys. 30 tys. kursantow Sl 2


https://www.instagram.com/joannaceplin_pl/
https://www.facebook.com/joannaceplinbiznes/
https://follow.it/joannaceplin?action=followPub
https://www.youtube.com/channel/UCZfTx72GKfJ6fwOeqODUBDg
https://kursy.joannaceplin.pl/

TWO3J PLAN TRESCI, DZIEKI KTORYM ZAMIENISZ
ODBIORCE W KLIENTA

JAKI PROCES beda przedstawiac Twoje tresci?

Mysl o TRANSFORMACII - czyli drodze, jaka odbiorca musi przejsc.

Pomysl o dwéch sytuacjach:
Twoi odbiorcy PRZED poznaniem Twoich tresci i PO.

ODBIORCA/

PRZED PO
CZYTELNIK
Co powinien
zrozumiec / zrobié?
Jak sie czuje?
O czym mysli?
. . www. joannaceplin.pl
Wszelkie prawa zastrzezone. ‘u JOANNA " - pl' pl str. 3
CEPLIN ursy.joannaceplin.p



TWO3J PLAN TRESCI, DZIEKI KTORYM ZAMIENISZ
ODBIORCE W KLIENTA

NAZWA PRODUKTU: TRESCI:

POZIOM 1 TRESCI NA TYM POZIOMIE MAJA PRZYCIAGNAC

JAKI PROBLEM ROZWIAZUJE TWOJ PRODUKT? UWAGE. SKUP SIE W TYCH TRESCIACH NA PROBLEMIE,
KTORY ROZWIAZUJESZ.
- BLOG:

- FACEBOOK:

- INNE:

POZIOM 2: o TRESCI NA TYM POZIOMIE TO BARDZIEJ
ODBIORCA JEST JUZ SWIADOMY PROBLEMU. SZCZEGOLOWE OMOWIENIE ROZWIAZAN, JAKIE
MOZESZ ZAPROPONOWAC.

POZIOM 3: ) . PRZEDSTAWIASZ REKOMENDACIJE | OPINIE INNYCH
ODBIORCA MA JUZ SWIADOMOSC, ZE TWOJ KLIENTOW, MOZESZ ROWNIEZ W POSTACH
PRODUKT MU POMOZE, ALE NADAL NIE PODJAL PODKRESLAC TWOJE DOSWIADCZENIE | OSIAGNIECIA.
DECYZJI.
POZIOM 4: PRZYGOTUJ STRONE Z NAJCZESCIEJ ZADAWANYMI
ODBIORCA JEST GOTOWY NA ZAKUP, ALE MA PYTANIAMI.
PYTANIA.
POZIOM 5:

DOSTARCZAJ WARTOSCIOWE TRESCI.
ODBIORCA DOKONUIJE ZAKUPU.

JOANNA

. . www. joannaceplin.pl
Wszelkie prawa zastrzezone. u J p‘ P str. 4
CEPLIN kursy.joannaceplin.pl



TWO3J PLAN TRESCI, DZIEKI KTORYM ZAMIENISZ
ODBIORCE W KLIENTA

Opisz mozliwie jak najdoktadniej swojego wymarzonego klienta.

Przyktadowe pytania:

Czy to kobieta, czy mezczyzna? lle ma lat? Czym sie zajmuje?

Co lubi robi¢ w czasie wolnym? Gdzie robi zakupy?

Na jakiej platformie spotecznosciowej spedza najwiecej czasu?

Kogo podziwia? Co go frustruje? Z czym sobie nie radzi? O czym marzy?
Co chce osiggnac za 3 lata? Jakie wyznaje wartosci?

..........................................................................................................................................................
..........................................................................................................................................................
..........................................................................................................................................................
..........................................................................................................................................................
..........................................................................................................................................................
..........................................................................................................................................................
..........................................................................................................................................................
..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................
..........................................................................................................................................................
..........................................................................................................................................................
..........................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................

oooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooo

JOANNA

. . www. joannaceplin.pl
Wszelkie prawa zastrzezone. u J p' P str. 5
CEPLIN kursy.joannaceplin.pl



TWO3J PLAN TRESCI, DZIEKI KTORYM ZAMIENISZ
ODBIORCE W KLIENTA

Wypisz obszary, na ktérych sie skupisz, tworzac tresci (najlepiej od 3 do 6).

1 2.
3 4.
5 6.

Pamietaj o pytaniu:
Czego odbiorca powinien sie dowiedziec, aby zaczac pozadac Twojego
produktu?

..........................................................................................................................................................
----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------

Kolejny Twdj krok to rozpisanie tematdéw w kazdym z tych obszaréw.

. . www. joannaceplin.pl
Woszelkie prawa zastrzezone. ‘u TEA J UL str. 6
CEPLIN kursy.joannaceplin.pl



TWO3J PLAN TRESCI, DZIEKI KTORYM ZAMIENISZ
ODBIORCE W KLIENTA

OBSZAR: T
1.
2.
3.
4.
5.
6.

Wszelkie prawa zastrzezone. @ o ‘:(VL\IZ\S’,\; jgjr?r?jgees:iir?:g: str. 7



Dotacz do spotecznosci

AKADEMII

Owadt G

SPRAWDZ >> akademiasmartbrand.pl/ <

A

Zapraszam Cie do projektu, ktory przeprowadzi Cie przez wszystkie etapy rozwijania
biznesu i budowania marki. Jesli myslisz powaznie o swoim biznesie
- Akademia Smart Brand jest idealna dla Ciebie.

Akademia Smard Brand to kompleksowy pakiet szkolen i kurséw
dla Ciebie i Twojego zespotu! Dotgcz do ASB i zacznij budowac rozpoznawalng
marke lub biznes, o jakim marzysz.

Oto niektore opinie o Akademii:

Agnieszka Jasek tata &
s T , Joanna Ceplin dziekuje bardzo:) juz
I?lgrwszy raz w zyciu otwieram BEpesziaky zagladnelam do Skryptokursu, zrobilam plan i
swiadomoscig! Dziekuje. . X i
O mam pierwsze nagrania, ale musze troszke sie
powstrzymac, gdy7 nie posluchalam Cie
wczesniej 7 lista mailingowa «. i najpierw
musze to ogarngc. Ale juz kurs o liscie
przerobiony, pdf zrobiony, teraz tylko
zbieranie kontaktow. | jeszcze jedno,
Klaudyna Macigg Jako uczestniczka Akademii Akademia ASB rewelacja polecam i dzigkuje:)

bardzo polecam. W ostatnich miesigcach mgj Zagladnelam dzis do Progres nie Perfekgja,
biznes swistnie slc razwlja @ tresci i puknelam sie w czolo: tyle pomocy
Lubieg to! - Odpowiedz - Przypnij komentarz tamjest' aja sama Sie meczylam 7 p()stg.”ﬁir

hasztagami itd. Joanna Ceplin tyle pracy tam

Super - Odpowiedz - Wiadomosé - & min

Mirostawa Pluta - 18:31
Dzieki ASB wychodze na prosta (w]]

Super - Odpowiedz - Wiadomeos$E - 31 min

Agnieszka Nortey pozdrawiam serdecznie == i polecam

Akademig Smard Brand, ktéra pomogta mi pouktada¢ mgj biznes WIOZY*aF:: €& tylko pOdZiWiaé i korzystac"
online krok po kroku ¢ o wszystkim polecam ASB

1
Lubie to! - Odpowiedz - 4 min o 1

Super - Odpowiedz - 4 godz.

AKADEMIA

QM a//(L gm/m(’

Dotacz teraz!

www.akademiasmartbrand.pl



https://akademiasmartbrand.pl/
https://akademiasmartbrand.pl/
https://akademiasmartbrand.pl/
https://akademiasmartbrand.pl/
https://akademiasmartbrand.pl/

NOTATKI

. . www. joannaceplin.pl
Wszelkie prawa zastrzezone. U OANNA ] pin.p str. 9
CEPLIN kursy.joannaceplin.pl



